
 
 

พลิกมุมมอง สปป.ลาว…จากข้อจ ากัดสู่โอกาสทางธุรกจิ  
พศิิษฐ์ เสรีวิวัฒนา 

กรรมการผู้จัดการ ธนาคารเพื่อการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย 
   

สัปดาห์หน้าผมจะเดินทางไป สปป .ลาว ในภารกิจเปิดส านักงานผู้ แทนของ EXIM BANK ในนครหลวง
เวียงจันทน์อย่างเป็นทางการ ซึ่งนับเป็นส านักงานผู้แทนแห่งท่ี 2 ของ EXIM BANK ถัดจากเมียนมา เพ่ือต่อยอดภารกิจ
สนับสนุนและช่วยเหลือผู้ประกอบการไทยในการขยายธุรกิจไปตลาดใหม่ วันนีผ้มจึงอยากให้มุมมองเก่ียวกับ สปป.ลาว 
ประเทศท่ีใกล้ชิดและมีความคุ้นเคยกบัไทยมากท่ีสดุในบรรดาประเทศเพ่ือนบ้านทัง้หมด โดยเฉพาะด้านโอกาสทางธุรกิจ 
ซึง่แตเ่ดิมหลายท่านอาจมองข้ามโอกาสในการขยายธุรกิจใน สปป .ลาว ไปอย่างน่าเสียดาย ด้วยคิดว่ามีข้อจ ากดัทัง้
ด้านภูมิศาสตร์ท่ีไม่มีทางออกสู่ทะเล ตลาดในประเทศมีขนาดเล็ก แต่ในปัจจุบัน สปป.ลาว ก าลงัมีการเปลี่ยนแปลงใน
ทิศทางท่ีดีขึน้มากครับ โดยเฉพาะการพัฒนาเช่ือมโยงเส้นทางคมนาคมอย่างรอบด้าน ซึ่งผมมองว่าเป็นจังหวะท่ีดี ท่ี
ผู้ประกอบการไทยจะเข้าไปขยายธุรกิจเพ่ือคว้าโอกาสจากการพฒันาดงักลา่ว โอกาสนีผ้มจะขอน าข้อมลูอีกด้านมาเล่าสู่กนัฟัง
เผ่ือวา่ท่านผู้อา่นจะมีมมุมองใหมก่บัประเทศบ้านใกล้เรือนเคียงแห่งนีข้องเรากนัครับ   

ผมขอเร่ิมต้นจากภาพลักษณ์ท่ีว่า สปป.ลาว เป็นประเทศท่ีมีข้อจ ากัดด้าน
ภูมิศาสตร์จากการไม่มีทางออกสู่ทะเล หรือ Land-Locked Country และการคมนาคม
ไมค่อ่ยสะดวก เน่ืองจากพืน้ท่ีส่วนใหญ่เป็นพืน้ท่ีราบสงูและภูเขา ท าให้ผู้ประกอบการท่ี
สนใจท าธุรกิจใน สปป.ลาว อาจมีความกงัวลเก่ียวกบัอปุสรรคในการขนส่งและกระจาย
สินค้า ซึง่ผมมองวา่เป็นภาพในอดีต เพราะปัจจุบนั สปป.ลาว ได้ก้าวข้ามจาก Land-Locked 
Country ไปสู่ Land-Linked Country อย่างเป็นรูปธรรม โดยการเช่ือมโยงเส้นทางขนส่งผ่าน
ประเทศท่ีมีพรมแดนติดกนัทัง้ไทย กัมพูชา เวียดนาม และจีนตอนใต้ ซึ่งมีการรวมกลุ่มกัน
ภายใต้ช่ือกลุม่อนภุมูิภาคลุม่แมน่ า้โขง (GMS) ผมมีข้อสงัเกตวา่ ด้วยจุดแข็งทางภูมิศาสตร์
จากการท่ี สปป.ลาว เป็นประเทศเดียวใน GMS ท่ีมีพืน้ท่ีเช่ือมต่อประเทศสมาชิกทุกประเทศ ท าให้การพฒันาเส้นทาง
เพ่ือเช่ือมโยง GMS ต้องผ่าน สปป.ลาว เกือบทุกเส้นทาง ซึง่เพ่ิมโอกาสให้ สปป.ลาว สามารถก้าวขึน้มาเป็นศนูย์กลาง
การกระจายสินค้าทางบกท่ีส าคญัของภูมิภาคได้ส าเร็จ สะท้อนได้จากดชันีชีว้ดัประสิทธิภาพด้านโลจิสติกส์ (LPI) ของ
ธนาคารโลกในปี 2561 ท่ีจัดให้ สปป.ลาว อยู่ในอนัดบัท่ี 82 จากการจัดอนัดบัทัง้หมด 160 ประเทศ แซงหน้าประเทศ
สมาชิกอาเซียนใหมท่ัง้กมัพชูา (ล าดบัท่ี 98) และเมียนมา (ล าดบัท่ี 137) เป็นรองเพียงเวียดนาม (ล าดบัท่ี 39) ย่ิงไปกว่านัน้ 
รัฐบาล สปป.ลาว ยงัมีแผนสร้างเส้นทางรถไฟเช่ือมไปยงัท่าเรือ Vung Ang ในจงัหวดั Ha Tinh ของเวียดนาม เพื่อเป็น
เส้นทางขนส่งจาก สปป.ลาว ออกสู่ทะเล ขณะเดียวกันรัฐบาลของทัง้สองประเทศได้จัดตัง้บริษัทร่วมทุนภายใต้ช่ือ 
Vietnam-Laos Vung Ang Port JSC (VLP) เพ่ือร่วมกนับริหารท่าเรือ Vung Ang นบัเป็นอีกก้าวส าคญัท่ีท าให้ประเทศท่ี
ไมม่ีทางออกสูท่ะเลอย่าง สปป.ลาว มีสว่นร่วมในการเป็นเจ้าของท่าเรือ 

ถงึตรงนีท้่านผู้อา่นคงจะเห็นภาพ สปป.ลาว ในมมุมองใหม่ท่ีเป็นจ๊ิกซอว์ส าคญัเช่ือมต่อการคมนาคมภายใน GMS 
ซึง่สถานะดงักลา่วได้รับการตอกย า้ผ่านโครงการก่อสร้างรถไฟความเร็วสงูเช่ือมนครหลวงเวียงจนัทน์สู่ตลาดผู้บริโภคท่ีมี
ขนาดใหญ่อนัดบั 1 ของโลกอย่างจีน ผ่านเมืองคุนหมิง ในมณฑลยูนนาน ซึ่งผมอยากชวนให้ท่านผู้ อ่านลองนึกภาพ
ไปข้างหน้าในอีกไม่เกิน 3 ปี เมื่อโครงการรถไฟความเร็วสูงเชื่อมจีนและ สปป.ลาว เร่ิมเปิดให้บริการในปี 2564 

การเช่ือมโยงเส้นทางคมนาคมใน GMS  
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สปป.ลาว จะเปลี่ยนแปลงไปอีกมากในหลายมิติ ทัง้การเกิดพืน้ท่ีเศรษฐกิจใหม่ๆ การขยายตัวของความเป็นเมือง 
รวมถงึกิจกรรมทางเศรษฐกิจท่ีจะคกึคกัมากย่ิงขึน้ตามแนวเส้นทางรถไฟ ซึง่จะสร้างโอกาสการค้าการลงทุนตามมาอีกมาก 
โดยเฉพาะธุรกิจท่องเท่ียวและธุรกิจค้าปลีก ท่ีจะขยายตัวเพ่ิมขึน้จากโครงการรถไฟดังกล่าว ซึ่งถือเป็นโอกาสของ
ผู้ประกอบการไทยในการเข้าไปลงทุนในธุรกิจเหล่านี ้โดยเฉพาะธุรกิจแฟรนไชส์ร้านอาหาร ร้านกาแฟและเบเกอรี  
ซึง่เป็นธุรกิจที่น่าสนใจส าหรับ SMEs ไทยท่ีสนใจเข้าไปบกุตลาด สปป.ลาว 

ประเด็นต่อมาท่ีผมมักจะได้ยินอยู่เสมอ คือ สปป.ลาว เป็นตลาดขนาดเล็กและมีก าลังซือ้ค่อนข้างจ ากัด  
ซึง่ผมอยากให้ท่านผู้อา่นลองมองมมุใหมว่า่ตลาด สปป.ลาว ไมไ่ด้จ ากดัแคป่ระชากรในประเทศ แต่การเป็นจ๊ิกซอว์ส าคญั
เช่ือมประเทศใน GMS ท าให้ สปป.ลาว เปรียบเสมือนประตกูารค้าส าคญัเช่ือมสู่ตลาดประเทศเพ่ือนบ้าน โดยเฉพาะ
เวียดนามและจีนตอนใต้ที่มีประชากรรวมกันราว 200 ล้านคนและมีก าลงัซือ้เพิ่มขึน้ต่อเนื่อง เช่นเดียวกับตลาดใน 
สปป.ลาว เองท่ีก าลงัซือ้ของชาวลาวก็เพ่ิมขึน้เป็นล าดบัตามเศรษฐกิจท่ีมีแนวโน้มขยายตวัในระดบัสงูเฉลี่ย 7% ต่อปี
ในช่วง 5 ปีข้างหน้า ผมจงึมองวา่ สปป.ลาว เป็นตลาดท่ียงัมีโอกาสเติบโตได้อีกมากหากเลือกเจาะตลาดกลุ่มเป้าหมาย
ท่ีมีศกัยภาพ ยกตวัอย่างเช่น กลุ่มชาวลาวรุ่นใหม่วยัท างานท่ีมีก าลงัซือ้เพ่ิมมากขึน้ ซึ่งเป็นโอกาสของสินค้าไลฟ์สไตล์ 
เช่น สินค้าแฟชั่น เฟอร์นิเจอร์ และของตกแต่งบ้านท่ีมีการออกแบบท่ีทันสมยั รวมถึงผลิตภัณฑ์เสริมความงามและ
เคร่ืองส าอาง อาหารเสริมและอาหารเพ่ือสุขภาพ เน่ืองจากผู้บริโภคกลุ่มดังกล่าวใส่ใจสุขภาพมากขึน้ สังเกตจาก
พฤติกรรมการลดและหลีกเลี่ยงการบริโภคอาหารท่ีใสผ่งชรูส หรือท่ีชาวลาวเรียกว่าแป้งนวั แตกต่างจากชาวลาวยุคเดิมท่ีใส่
ผงชรูสเพ่ือเพ่ิมรสชาติในอาหารแทบทกุจาน นอกจากนี ้ช่องทางการค้าออนไลน์ก็เป็นอีกหนึง่ทางเลือกในการเจาะตลาด
กลุ่มชาวลาวรุ่นใหม่ท่ีส่วนใหญ่นิยมท่องโลกอินเทอร์เน็ตและมีแนวโน้มซือ้สินค้าผ่านช่องทางออนไลน์เพ่ิมมากขึน้ 
ขณะเดียวกนั สปป.ลาว ยงัเป็นตลาดท่ีมนีกัท่องเท่ียวตา่งชาติจ านวนมากกว่า 3 ล้านคน ซึง่เป็นกลุ่มท่ีน่าสนใจเพราะเป็น
กลุม่ท่ีมีก าลงัซือ้และคุ้นเคยกบัสินค้าและบริการท่ีมีมาตรฐาน ซึง่สินค้าและบริการไทยสามารถตอบโจทย์ดงักล่าวได้เป็น
อย่างดี ขณะท่ีการเช่ือมโยงเส้นทางคมนาคมระหว่างกัน โดยเฉพาะโครงการรถไฟความเร็วสูงจะย่ิงกระตุ้ นให้
นกัท่องเท่ียวตา่งชาติใน สปป.ลาว เพ่ิมขึน้จากการเดินทางท่ีสะดวกขึน้  

ประเด็นสดุท้าย คือ ภาพลกัษณ์แรงงานชาวลาวรุ่นเก่าท่ีถกูท้าทายด้วยคนรุ่นใหม่ท่ีเติบโตมาพร้อมการเข้ามา
ลงทุนของต่างชาติ จนเข้าใจในระบบตลาดอย่างชัดเจน ท าให้แรงงานรุ่นใหม่จ านวนไม่น้อยมีความกระตือรือร้นใน
การหาทกัษะความรู้มากขึน้ สงัเกตได้จากการใช้เวลาหลงัเลิกงานเรียนภาษาจีนเพ่ิมเติม เพ่ือเพ่ิมโอกาสในการท างานและ
มีรายได้เพ่ิมขึน้ ซึง่ผมมองวา่กระแสการเข้าสูส่งัคมเมืองท่ีขยายตวัรวดเร็วท าให้แรงงานลาวรุ่นใหม่เห็นความส าคญัของ
การเรียนรู้และพฒันาตนเองมากขึน้เพ่ือเพ่ิมโอกาสในการเพ่ิมรายได้  

จากท่ีผมเลา่มา จะเห็นได้วา่ปัจจบุนั สปป.ลาว ก าลงัเดินหน้าสูก่ารเปลี่ยนแปลงในหลายมิติท่ีเอือ้ประโยชน์ต่อ
สภาพแวดล้อมทางธุรกิจ แตส่ิ่งหนึง่ท่ีผมเห็นวา่ยงัคงไมเ่ปลี่ยนแปลงไป นัน่คือ ความเช่ือมโยงระหว่างไทยกบั สปป.ลาว 
ในมิติด้านภาษาและวฒันธรรม ซึง่ด้านหนึ่งก็ท าให้ละครไทยยงัเป็นท่ีช่ืนชอบของชาวลาวอย่างเหนียวแน่น จนต่อยอด
มาสู่ความนิยมและการยอมรับในสินค้าและบริการของไทย ซึ่งถือเป็นแต้มต่อของไทยที่หาไม่ได้ง่ายๆ ในตลาดอื่น  
แต่ในอีกด้านหนึ่ง ความใกล้ชิดกนัก็อาจน ามาซึ่งความเช่ือมัน่เกินไปว่าเข้าใจตลาดชาวลาวเป็นอย่างดีแล้ว โดยไม่ได้
สงัเกตข้อเท็จจริงท่ีเกิดขึน้ในพืน้ท่ี และน ามาซึง่ความเสียหายต่อธุรกิจ ทัง้นี ้หากต้องการปรึกษาเร่ืองการท าธุรกิจกบัชาวลาว 
โปรดติดต่อส านักงานผู้แทนของ EXIM BANK ใน สปป.ลาว EXIM BANK พร้อมเสมอที่จะสนับสนุนธุรกิจไทย
เพ่ือให้การรุกตลาด สปป.ลาว เป็นไปอย่างราบร่ืนย่ิงขึน้ครับ 
Disclaimer : คอลมัน์นีเ้ป็นข้อคิดเห็นส่วนบคุคล จึงไม่จ ำเป็นต้องสอดคล้องกบัควำมคิดเห็นของธนำคำรเพือ่กำรส่งออกและน ำเข้ำแห่งประเทศไทย 


